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Signal Audio har
det lokale fokus
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Det lokale fokus

Key Account Manager René Davidsen, tv., og direktgr Kasper Geels er begge enige om, at
en god distributgr skal kunne meget mere end bare atflytte papkasser. En god distributer

!'"‘ skal tilfgre produkterne added-value og veere en partner for sine forhandlere.

Signal Audio er en ny distributdr pa det danske marked, der vil ggre op med volumen-

salget og i stedet satse pa den gode og personlige service over for forhandlerne.

ignal Audio er et nystartet firma i

Rodovre med fokus pa pro-audio

og ikke mindst knowhow. Det kan
maske godt lyde som lidt af en floskel,
| hvert fald det der med knowhow, for
reelt er der vel ikke nogen, der saelger
produkter uden at vide, hvad det er, de
seelger. Men det ér faktisk lige preecis
pa det punkt, at de to stiftere af firmaet,
Kasper Geels og Klaus Hansen prgver
at adskille sig - de er nemlig af den over-
bevisning, at alt for mange forhandlere
| det danske lydmarked mener, der rent
faktisk blot bliver flyttet papkasser.

At flytte en papkasse til den billigst
mulige pris kan de fleste finde ud af, men
med baggrund og ikke mindst erfaring fra
sa at sige den virkelige verden mener de
to initiativtagere til Signal Audio altsa at
kunne gore en forskel. | det daglige er
det imidlertid Kasper Geels og nyan-
satte Rene Davidsen, kunderne kommer
til at mode, idet Klaus Hansen mere vil

koncentrere sig om sit engagement |
repreesentationen for Meyer Sound.

Mange ars erfaring
Kasper Geels og Klaus Hansen har
gennem en arreekke arbejdet sammen
hos blandt andre Kinovox og Benum
Nordic, og begge har lang erfaring inden
for salg og projektering af audiolgs-
ninger. Det hele startede med firmaet
Keobenhavns Lydkompagni, hvor der blev
fokuseret paudlejning og installation, og
begge har desuden masser af praktisk
lydteknisk erfaringiforbindelse medlive-
og T V-produktion.

| det daglige arbejde med kunderne
supplerer René Davidsen, der ogsa har
veeret ansat hos bade Kinovox og Benum
Nordic, godt op med sin viden og erfa-
ring inden for musikverdenen, sa dette
mix passergodttilden agenturportefojle,
man allerede har oparbejdet, hvor fokus
er pa salg og distribution af lydudstyr til

PA branchen, musikforretninger og AV-
forhandlere.

Vil gare en forskel

Sighal Audio er en ren distributionsfor-
retning, som gerne vil gore op med den
holdning, man mener, nogle gange er
oplevelsen hos de store spillere | mar-
kedet, nemlig at forhandlerne skal kebe
for et vist minimumsbeleb og sa i ovrigt
neesten er overladt til sig selv.

Fra de nyindrettede lokaler i Rod-
ovre, hvor man rykkede ind | midten af
november, viiman saledesgernegore en
forskel og gor det lidt mere personligt at
handlegearoggrej. Ellersagt med andre
ord - man vil gerne fungere som partner
for sine fornandiere, og allerede |1 forbin-
delse med Prolight + Sound i Frankfurt
satser man pa at kunne preesentere flere
nye agenturer.

Pa agentursiden moder man imid-
lertid allerede et brand som Proel, der



skal fungere som det store og solide funda-
ment for virksomheden. Blandt andet fordi
Proel har et usaedvanligt bredt og vidtfav-
nende sortiment. Det interessante ved et
agentur som Proel er imidlertid, at det forst
er inden for de senere ar, det for alvor er
slaet igennem.

Kvalitet til sidste knap
Proel er italiensk, og ifolge Kasper Geels
er 80 procent af sortimentet lanceret inden
for de seneste ar. Neevnes i den forbindelse
skal i ovrigt, at firmaet for 3 ar siden endvi-
dere opkobte det engelske hojttalermeerke
Turbosound, og da de to firmaers udvik-
lingsafdelinger nu er lagt sammen, har der
virkelig veeret basis for at skabe en serie
kvalitetsprodukter.

lkke fordi der er noget galt med Proel -
bestemt ikke, men af uransagelige arsager
har det maske nok veeret et lidt underkendt
brand i professionelle kredse, hvilket ifolge
Kasper Geels er helt uretfaerdigt. Ud over

Italien har Proel ogsa produktion i @sten, og
han har ved selvsyn set den kvalitetskontrol,
man udforer.

Nar et nyt produkt er lanceret eller en ny
producent er kommet pa banen, abnes alle
kasser og selv den mindste drejeknap pa en
mixer kontrolleres. Sa selv om Proel ogsa
har et konsumsortiment, star man fuldt og
helt inde for kvaliteten hos Signal Audio.

Flere agenturer pa vej
Af andre agenturer kan nzaevnes SM Pro
Audio som blandt andet er interfaces til ho-
vedtelefoner, guitarmeerket Schecter samt
forsteerkermaerket Blackstar, som blandt
andet er dannet af tre gamle Marshall-folk.
De to sidstneevnte er for nylig forhandlet pa
plads, og man regner med, at flere agen-
turer kommer til, nar det har vaeret messetid
| Frankfurt.

Som naevnt er det imidlertid Proel-agen-
turet, der skal veere den brede base, blandt
andet ogsafordider er mulighed for attreekke
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pa virksomhedens projektafdeling, ligesom
Proel ogsa er leveringsdygtig i varslings-
anleeg, hvilket betyder, at Signal Audio og
forhandlerne kan patage sig totalleverancen
af komplette AV-installationer.

Man kan sparge sig selv, hvordan et sa
ungt firma med kun fa maneder pa bagen far
fingre i sa betydningsfuldt et agentur, menda
den person hos Proel, der har ansvaret for
opbygningen af distributernettet i Danmark,
er dansk og i ovrigt er en tidligere kollega
fraBenum Nordic ved havn Kenneth Bremer,
falder tingene pa plads.

| gvrigt har man hos Signal Audio en klar
strategi om, at man udelukkende vil satse
pa det danske marked. Man tror pa den
lokale model som forudseetning for at kunne
tilbyde sig som en fokuseret og engageret
distributer med kontakt til det lokale marked
med forstaelse for lokale problemstillinger.
Det er en holdning, som forhandlerne alle-
rede har taget godt imod.

SONY PXU-MS240 MED EKSTRA RABAT!

------- il It ud pa SONY’s Mobile Storage
Unit til XDCAM EX

. ekstra rabat pa naesten

2.000,- kr.
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